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2. Общие сведения 

2.1. Основные факты и выводы 

2.1.1. Общая информация, идентифицирующая объект оценки 

Объекты оценки 

права требования дебиторской задолженности перед: 

- Обществом с ограниченной ответственностью «Компания 

корпоративного управления «Концерн «Тракторные заводы»; 

- Обществом с ограниченной ответственностью 

«Агромашхолдинг»; 

- Обществом с ограниченной ответственностью «ЖЕЛЕЗНАЯ 

МАНУФАКТУРА УРАЛА»; 

- Обществом с ограниченной ответственностью «АМХ-Инвест»; 

- Обществом с ограниченной ответственностью «Завод 

инновационных продуктов КТЗ».  

Подтверждение факта 

существования дебиторской 

задолженности на дату оценки 

1. Письмо Конкурсного управляющего Волобуева Анатолия 

Георгиевича Исх. №65 от 01 июня 2020 г.; 

2. Письмо Конкурсного управляющего Волобуева Анатолия 

Георгиевича Исх. б/н. от 01 июня 2020 г.; 

3. АКТ СВЕРКИ взаимных расчетов по состоянию на 

04.02.2016 между ООО "Компания корпооативного 

управления "Концерн "Тракторные заводы' и ООО 

"Онежский тракторный завод" 

4. АКТ СВЕРКИ взаимных расчетов по состоянию на 

29.09.2017 между ООО "Компания корпоративного 

управления "Концерн "Тракторные заводы" и ООО 

"Онежский тракторный завод" 

5. Определение Арбитражного суда Чувашской Республики - 

Чувашии от 15 июня 2018 года по Делу № А79-12535/2017 

6. Определение Арбитражного суда г.Москвы от 11.09.2018г 

по делу № А40-140706/18-58-1066 

7. АКТ приема-передачи векселей от «31» августа 2015 г. 

8. Договор мены векселей № 2в от «01» ноября 2012 года 

9. АКТ ПРИЕМА-ПЕРЕДАЧИ ВЕКСЕЛЕЙ от «01» ноября 

2012 г. 

10. ПРОСТОИ ВЕКСЕЛЬ № 129 «АМХ-Инвест» 

11. ПРОСТОИ ВЕКСЕЛЬ № 46 «АМХ-Инвест» 

12. Определение Арбитражного суда Чувашской Республики - 

Чувашии от 25 мая 2018 года по Делу № А79-8557/2017 

13. Акт сверки взаимных расчетов за период с 05.10.2016 по 

29.09.2017 между Общество с ограниченной 

ответственностью "Агромашхолдинг" и Общество с 

ограниченной ответственностью ’’Онежский тракторный 

завод" 

14. СПЕЦИФИКАЦИЯ № 17/23-300-.MГ на поставку 

Продукции от 09 июня 2017 г. 

15. Счет-фактура № 251 от 07 июля 2017 г. 

16. ТОВАРНАЯ НАКЛАДНАЯ  Номер документа 247 Дата 

составления 07.07.2017 

17. Определение Арбитражного суда Владимирской области по 

Делу № А11-2860/2019 от 23 апреля 2020 года 

18. Определение Арбитражного суда Владимирской области по 

Делу № А11-7936/2018 от 1 апреля 2019 года. 

19. ИСПОЛНИТЕЛЬНЫЙ лист дело A11-7936/2018 01 апреля 

2019 г. 

20. ТОВАРНАЯ НАКЛАДНАЯ 334 от 03.06.2016 

21. ТОВАРНАЯ НАКЛАДНАЯ 333 от 03.06.2016 
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2.1.2. Результаты оценки, полученные при применении различных подходов к оценке 

№п.п. Объект оценки Рыночная 

стоимость, 

полученная 

затратным 

подходом,  

руб. 

Рыночная 

стоимость, 

полученная 

сравнительны

м подходом,  

руб. 

Рыночная 

стоимость, 

полученная 

доходным 

подходом,  

руб. 

1 
право требования (дебиторская 

задолженность) ООО «Агромашхолдинг» 
Не применялся Не применялся 36 807,28 

2 ООО «АМХ-инвест» Не применялся Не применялся 68 356,10 

3 ООО «ЖМУ» Не применялся Не применялся 20 539,10 

4 ООО «ЗИП КТЗ» Не применялся Не применялся 70 959,82 

5 

ООО «Компания корпоративного 

управления «Концерн «Тракторные 

заводы» 

Не применялся Не применялся 21 971,79 

 

2.1.3. Итоговая  величина стоимости объекта оценки. 

Итоговая величина рыночной стоимости права требования 

дебиторской задолженности перед: 

- Обществом с ограниченной ответственностью «Компания 

корпоративного управления «Концерн «Тракторные заводы»; 

- Обществом с ограниченной ответственностью 

«Агромашхолдинг»; 

- Обществом с ограниченной ответственностью «ЖЕЛЕЗНАЯ 

МАНУФАКТУРА УРАЛА»; 

- Обществом с ограниченной ответственностью «АМХ-

Инвест»; 

- Обществом с ограниченной ответственностью «Завод 

инновационных продуктов КТЗ».  на дату оценки составляет  

(с учетом округления) 

218 634 руб. 

 

2.2. Задание на оценку 

Основание для оценки 
Договор на оказание услуг по оценке № 7617 от «19» мая 

2020 г. года 

Объект оценки Права требования (дебиторская задолженность) 

Подтверждение факта существования 

дебиторской задолженности на дату оценки 

Письмо Конкурсного управляющего Волобуева Анатолия 

Георгиевича Исх. №65 от 01 июня 2020 г.; 

1. Письмо Конкурсного управляющего Волобуева 

Анатолия Георгиевича Исх. б/н. от 01 июня 2020 г.; 

2. АКТ СВЕРКИ взаимных расчетов по состоянию на 

04.02.2016 между ООО "Компания корпооативного 

управления "Концерн "Тракторные заводы' и ООО 

"Онежский тракторный завод" 

3. АКТ СВЕРКИ взаимных расчетов по состоянию на 

29.09.2017 между ООО "Компания корпоративного 

управления "Концерн "Тракторные заводы" и ООО 

"Онежский тракторный завод" 

4. Определение Арбитражного суда Чувашской 

Республики - Чувашии от 15 июня 2018 года по Делу № 

А79-12535/2017 

5. Определение Арбитражного суда г.Москвы от 

11.09.2018г по делу № А40-140706/18-58-1066 

6. АКТ приема-передачи векселей от «31» августа 2015 г. 

7. Договор мены векселей № 2в от «01» ноября 2012 года 

8. АКТ ПРИЕМА-ПЕРЕДАЧИ ВЕКСЕЛЕЙ от «01» 
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ноября 2012 г. 

9. ПРОСТОИ ВЕКСЕЛЬ № 129 «АМХ-Инвест» 

10. ПРОСТОИ ВЕКСЕЛЬ № 46 «АМХ-Инвест» 

11. Определение Арбитражного суда Чувашской 

Республики - Чувашии от 25 мая 2018 года по Делу № 

А79-8557/2017 

12. Акт сверки взаимных расчетов за период с 05.10.2016 

по 29.09.2017 между Общество с ограниченной 

ответственностью "Агромашхолдинг" и Общество с 

ограниченной ответственностью ’’Онежский 

тракторный завод" 

13. СПЕЦИФИКАЦИЯ № 17/23-300-.MГ на поставку 

Продукции от 09 июня 2017 г. 

14. Счет-фактура № 251 от 07 июля 2017 г. 

15. ТОВАРНАЯ НАКЛАДНАЯ  Номер документа 247 

Дата составления 07.07.2017 

16. Определение Арбитражного суда Владимирской 

области по Делу № А11-2860/2019 от 23 апреля 2020 

года 

17. Определение Арбитражного суда Владимирской 

области по Делу № А11-7936/2018 от 1 апреля 2019 

года. 

18. ИСПОЛНИТЕЛЬНЫЙ лист дело A11-7936/2018 01 

апреля 2019 г. 

19. ТОВАРНАЯ НАКЛАДНАЯ 334 от 03.06.2016 

20. ТОВАРНАЯ НАКЛАДНАЯ 333 от 03.06.2016 

 

Собственник объекта оценки (кредитор) 

ООО «Онежский тракторный завод» 

Адрес: 185034, Республика Карелия, 

 г. Петрозаводск, проезд Тидена, д. 1 

ИНН 1001189079 ОГРН 1071001006340 

Р/сч 40702810003900342254 

ПАО Банк «ВОЗРОЖДЕНИЕ» г. Петрозаводск 

БИК 048602721 

К/сч 30101810400000000721 

Наименование должника (дебитора) 

- Общество с ограниченной ответственностью «Компания 

корпоративного управления «Концерн «Тракторные заводы»; 

- Общество с ограниченной ответственностью 

«Агромашхолдинг»; 

- Общество с ограниченной ответственностью «ЖЕЛЕЗНАЯ 

МАНУФАКТУРА УРАЛА»; 

- Общество с ограниченной ответственностью «АМХ-

Инвест»; 

- Общество с ограниченной ответственностью «Завод 

инновационных продуктов КТЗ» 

Сумма дебиторской задолженности  18 471 176,15 

Назначение оценки (предполагаемое 

использование результатов оценки и 

связанные с этим ограничения) 

Для целей купли-продажи  (уступки прав требования) в ходе 

процедуры конкурсного производства (и не может 

применяться для других целей) 

Вид определяемой стоимости Рыночная 

Имущественные права на объект оценки Собственность 

Дата оценки «19» мая 2020 г. года 

Дата составления отчета «29» мая 2020 г. года 

Наличие обременений на объект оценки Отсутствуют (не выявлены) 

Статус настоящего документа Полный повествовательный отчет об оценке 

2.3. Применяемые стандарты оценки 

Отчет об оценке представляет собой документ, содержащий подтвержденное на основе 

собранной информации и расчетов профессиональное суждение Оценщиков относительно 

стоимости объекта оценки и составленный в соответствии с законодательством Российской 

Федерации об оценочной деятельности, федеральными стандартами оценки, стандартами и 
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правилами оценочной деятельности, установленными саморегулируемой организацией 

оценщиков, членом которой являются Оценщики, подготовившие отчет, предназначенный для 

Заказчика оценки и иных заинтересованных лиц (пользователей отчета об оценке). 

 

Настоящая оценка произведена в соответствии с: 

 

− Федеральный закон от 29.08.98 №135-ФЗ «Об оценочной деятельности». 

− ФСО №1 – Федеральный стандарт оценки «Общие понятия оценки, подходы к оценке и 

требования к проведению оценки (утвержден Приказом Минэкономразвития России от 20 

мая 2015 г. N 297). 

− ФСО №2 – Федеральный стандарт оценки «Цель оценки и виды стоимости» (утвержден 

Приказом Минэкономразвития России от 20 мая 2015 г. N 298). 

− ФСО №3 – Федеральный стандарт оценки «Требования к отчету об оценке» (утвержден 

Приказом Минэкономразвития России от 20 мая 2015 г. N 299). 

− ФСО №8 - Федеральный стандарт оценки «Оценка бизнеса» (Утвержден приказом 

Минэкономразвития России от 1 июня 2015 г. N 326) 

 

2.4. Допущения и ограничения, на которых должна основываться оценка: 

1. подготовленный оценщиком отчет об оценке достоверен лишь в полном объеме и лишь в 

указанных в нем целях; 

2. оценщик не несет ответственность за юридическое описание прав на оцениваемое 

имущество или за вопросы, связанные с рассмотрением таковых прав. Оцениваемое право 

считается достоверным. Оцениваемые права считаются свободными от каких-либо 

претензий  или ограничений, кроме оговоренных в отчете; 

3. оценщик не обязан приводить обзорные материалы (фотографии, планы, чертежи и т.п.) по 

объектам оценки; 

4. оценщик предполагает отсутствие каких-либо скрытых факторов, влияющих на оценку и на 

состояние собственности. Оценщик не несет ответственности за наличие таких скрытых 

факторов, ни за необходимость выявления таковых; 

5. сведения, полученные оценщиком и содержащиеся в отчете, считаются достоверными. 

Однако оценщик не может гарантировать абсолютную точность информации; 

6. ни заказчик, ни оценщик не могут использовать отчет (или любую его часть) иначе, чем это 

предусмотрено договором на оценку; 

7. информация по оценке является строго конфиденциальной и может быть предоставлена 

только в случаях, предусмотренных действующим законодательством РФ; 

8. мнение оценщика относительно стоимости имущества (прав требования) действительно 

только на дату оценки. Оценщик не принимает на себя никакой ответственности за 

изменение экономических, юридических, социальных, правовых и иных факторов, которые 

могут возникнуть после этой даты оценки и повлиять на экономическую ситуацию в 

стране, а, следовательно, на стоимость вышеназванных объектов; 

9. отчет об оценке содержит профессиональное мнение оценщика относительно стоимости 

объектов и не является гарантией того, что оцениваемые объекты будут реализованы по 

цене равной стоимости, указанной в данном отчете; 

10. заказчик принимает условие заранее освободить и обезопасить оценщика, и защитить от 

всякого рода расходов и материальной ответственности, происходящих из иска третьих 

сторон к оценщику, вследствие легального использования третьими сторонами результатов 

работы оценщика; 

11. от оценщика не требуется проведения дополнительных работ или дачи показаний и 

присутствия в суде по поводу составленного отчета или оцененного имущества (прав 

требования). 
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2.5. Заявление о соответствии 

Оценщик, выполнявший работу, подтверждает на основании знаний и убеждений, что: 

▪ использованы только факты, соответствующие действительности, в пределах тех 

сведений, которыми он располагал на момент оценки; 

▪ анализ, мнения и заключения соответствуют сделанным допущениям  и 

ограничивающим условиям, и являются его личным, независимым и профессиональным 

анализом, мнениями и заключениями; 

▪ не имел текущего имущественного интереса и будущего имущественного интереса в 

оцениваемых объектах; 

▪ оплата услуг не связана с определенной итоговой величиной стоимости оцениваемых 

объектов, и также, не связана с заранее предопределенной стоимостью или стоимостью, 

определенной в пользу клиента; 

▪ процедура оценки и содержание отчета соответствуют Федеральному Закону «Об 

оценочной деятельности в Российской Федерации», а также Федеральными стандартами 

оценки ФСО №№ 1, 2, 3, 8 и Стандартам и правилам оценочной деятельности НП СРО 

АРМО. 

 

 

2.6. Основные допущения, предположения и ограничительные условия 

Следующие допущения и ограничительные условия являются неотъемлемой частью 

данного отчета: 

▪ настоящий отчет достоверен лишь в полном объеме и лишь в указанных в нем целях; 

▪ оценщик не несет ответственность за юридическое описание прав оцениваемой 

собственности или за вопросы, связанные с рассмотрением прав собственности. Право 

оцениваемой собственности считается достоверным. Оцениваемая собственность 

считается свободной от каких-либо претензий  или ограничений, кроме оговоренных в 

отчете; 

▪ оценщик не обязан приводить обзорные материалы (фотографии, планы, чертежи и т.п.) 

по объектам оценки; 

▪ оценщик предполагает отсутствие каких-либо скрытых факторов, влияющих на оценку и 

на состояние собственности. Оценщик не несет ответственности за наличие таких 

скрытых факторов, ни за необходимость выявления таковых; 

▪ сведения, полученные оценщиком и содержащиеся в отчете, считаются достоверными. 

Однако оценщик не может гарантировать абсолютную точность информации; 

▪ ни клиент, ни оценщик не могут использовать отчет (или любую его часть) иначе, чем 

это предусмотрено договором на оценку; 

▪ информация по оценке является строго конфиденциальной и может быть предоставлена 

только в случаях, предусмотренных действующим законодательством РФ; 

▪ мнение оценщика относительно стоимости имущества (прав требования) действительно 

только на дату оценки. Оценщик не принимает на себя никакой ответственности за 

изменение экономических, юридических, социальных, правовых и иных факторов, 

которые могут возникнуть после этой даты оценки и повлиять на экономическую 

ситуацию в стране, а, следовательно, на стоимость вышеназванных объектов; 

▪ отчет об оценке содержит профессиональное мнение оценщика относительно стоимости 

объектов и не является гарантией того, что оцениваемые объекты будут реализованы по 

цене равной стоимости, указанной в данном отчете; 

▪ заказчик принимает условие заранее освободить и обезопасить оценщика, и защитить от 

всякого рода  расходов и материальной ответственности, происходящих из иска третьих 
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сторон к оценщику, вследствие легального использования третьими сторонами 

результатов работы оценщика; 

▪ согласно положению настоящего отчета, от оценщика не требуется проведения 

дополнительных работ  или дачи показаний и присутствия в суде по поводу 

составленного отчета или оцененных прав требования. 

 

2.7. Сведения о заказчике 

ООО «Онежский тракторный завод», в лице конкурсного управляющего Волобуева 

Анатолия Георгиевича 

2.8. Сведения об оценщике 

ФИО Порохова Екатерина Евгеньевна 

Информация о членстве  в саморегулируемой организации оценщиков 

Свидетельство о членстве в саморегулируемой организации оценщиков №2042 от 07.06.2012 

НП «Саморегулируемая организация «Экспертный совет» Выписка из реестра от 07 июня 2016 

г № 11555 от 07.06.2016 

Квалификационный аттестат  №011907-1 от 10.05.2018 Договор и сертификат  обязательного  

страхования    ответственности организации и оценщика  

 Договор обязательного страхования ответственности оценщика №433-543-033390/18 от 

18.05.2018 года. СПАО «ИНГОССТРАХ» до 05.06.2019 года. 

Место нахождения 440008, г. Пенза, ул. Пушкина, 2, оф. 614 

 

2.9. Основные понятия и определения 

Рыночная стоимость объекта оценки – наиболее вероятная цена, по которой объект оценки 

может быть отчужден на открытом рынке в условиях конкуренции, когда стороны сделки 

действуют разумно, располагая всей необходимой информацией, а на величине цены сделки не 

отражаются какие-либо чрезвычайные обстоятельства. Исходя из этого определения, 

предполагаются следующие условия: 

1. одна из сторон сделки не обязана отчуждать объект оценки, а другая сторона не обязана 

принимать исполнение; 

2. стороны сделки хорошо осведомлены о предмете сделки и действуют в своих интересах; 

3. объект оценки выставлен на открытый рынок в форме публичной оферты, типичной для 

аналогичных объектов оценки; 

4. цена сделки представляет собой разумное вознаграждение за объект оценки и 

принуждения к совершению сделки в отношении сторон сделки с чьей-либо стороны не 

было; 

5. платеж за объект оценки выражен в денежной форме. 

Полная стоимость воспроизводства – совокупность затрат, требующихся на  

воспроизводство новой точной копии объекта собственности из тех же или очень похожих 

материалов, рассчитанная в текущих ценах. 

Полная стоимость замещения – текущая стоимость нового аналогичного объекта, 

эквивалентного по полезности оцениваемому объекту. 

При оценке активов предприятия при банкротстве, т. е. в режиме вынужденной продажи, 

применяются следующие дополнительные определения стоимости: 

Сравнительный подход – совокупность методов оценки стоимости объекта оценки, 

основанных на сравнении объекта оценки с аналогичными объектами, в отношении которых 

имеется информация о ценах сделок с ними. 

Доходный подход – совокупность методов оценки стоимости объекта оценки, основанных 

на определении ожидаемых доходов от объекта оценки. 
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Затратный подход – совокупность методов оценки стоимости объекта оценки, 

основанных на определении затрат, необходимых для восстановления либо замещения объекта 

оценки, с учетом износа и устареваний. 

Метод оценки – способ расчета стоимости объекта оценки в рамках одного из подходов к 

оценке. 

Дата проведения оценки – календарная дата, по состоянию на которую определяется 

стоимость объекта оценки. 

Цена – денежная сумма, предлагаемая или уплаченная за объект оценки или его аналог. 

Итоговая величина стоимости объекта оценки – величина стоимости объекта оценки, 

полученная как итог обоснованного оценщиком обобщения результатов расчетов стоимости 

объекта оценки при использовании различных подходов к оценке и методов оценки. 

Аналог объекта оценки — сходный по основным экономическим, материальным, 

техническим и другим характеристикам объекту оценки другой объект, цена которого известна 

из сделки, состоявшейся при сходных условиях. 

Дебиторская задолженность – права требования, принадлежащие продавцу (поставщику) 

как кредитору по неисполненным денежным обязательствам покупателем (получателем) по 

оплате фактически поставленных по договору товаров, выполненных работ и оказанных услуг.1 

Срок экспозиции рассчитывается с даты представления на открытый рынок (публичная 

оферта) объекта до даты совершения сделки с ним. 

 

2.10. Содержание и объем работ, осуществляемых при проведении оценки 

Заключение с Заказчиком договора на оказание услуг по оценке, включающего задание на 

оценку; 

Получение от Заказчика необходимых документов для проведения оценки 

Анализ документов и сведений об Объекте оценки, сбор прочей информации об Объекте 

оценки 

Составление таблицы по анализу представленной Заказчиком информации, необходимой 

для проведения оценки о дебиторской задолженности, правах которые оцениваются 

Анализ отраслевого и локального рынка, к которому относится Объект оценки 

Анализ возможности подходов к оценке. Выбор методов расчетов. Применение подходов. 

Осуществление расчетов.   

Согласование полученных результатов, вывод итоговой величины стоимости Объекта 

оценки 

Составление и передача Заказчику Отчета об оценке. 

2.11. Перечень использованных при проведении оценки данных с указанием 

источников их получения. 

При оценке использовались предоставленные заказчиком документы и сведения: 
22. Письмо Конкурсного управляющего Волобуева Анатолия Георгиевича Исх. №65 от 01 июня 2020 

г.; 

23. Письмо Конкурсного управляющего Волобуева Анатолия Георгиевича Исх. б/н. от 01 июня 2020 

г.; 

24. АКТ СВЕРКИ взаимных расчетов по состоянию на 04.02.2016 между ООО "Компания 

корпооативного управления "Концерн "Тракторные заводы' и ООО "Онежский тракторный завод" 

25. АКТ СВЕРКИ взаимных расчетов по состоянию на 29.09.2017 между ООО "Компания 

корпоративного управления "Концерн "Тракторные заводы" и ООО "Онежский тракторный завод" 

26. Определение Арбитражного суда Чувашской Республики - Чувашии от 15 июня 2018 года по Делу 

№ А79-12535/2017 

27. Определение Арбитражного суда г.Москвы от 11.09.2018г по делу № А40-140706/18-58-1066 

28. АКТ приема-передачи векселей от «31» августа 2015 г. 

 
1 п.3.18 Методическое руководство по анализу и оценке прав требования (дебиторской задолженности), 

разработанное Федеральным долговым центром (Стандарт оценки ФДЦ 13-05-98) 
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29. Договор мены векселей № 2в от «01» ноября 2012 года 

30. АКТ ПРИЕМА-ПЕРЕДАЧИ ВЕКСЕЛЕЙ от «01» ноября 2012 г. 

31. ПРОСТОИ ВЕКСЕЛЬ № 129 «АМХ-Инвест» 

32. ПРОСТОИ ВЕКСЕЛЬ № 46 «АМХ-Инвест» 

33. Определение Арбитражного суда Чувашской Республики - Чувашии от 25 мая 2018 года по Делу 

№ А79-8557/2017 

34. Акт сверки взаимных расчетов за период с 05.10.2016 по 29.09.2017 между Общество с 

ограниченной ответственностью "Агромашхолдинг" и Общество с ограниченной 

ответственностью ’’Онежский тракторный завод" 

35. СПЕЦИФИКАЦИЯ № 17/23-300-.MГ на поставку Продукции от 09 июня 2017 г. 

36. Счет-фактура № 251 от 07 июля 2017 г. 

37. ТОВАРНАЯ НАКЛАДНАЯ  Номер документа 247 Дата составления 07.07.2017 

38. Определение Арбитражного суда Владимирской области по Делу № А11-2860/2019 от 23 апреля 

2020 года 

39. Определение Арбитражного суда Владимирской области по Делу № А11-7936/2018 от 1 апреля 

2019 года. 

40. ИСПОЛНИТЕЛЬНЫЙ лист дело A11-7936/2018 01 апреля 2019 г. 

41. ТОВАРНАЯ НАКЛАДНАЯ 334 от 03.06.2016 

42. ТОВАРНАЯ НАКЛАДНАЯ 333 от 03.06.2016 

1.  

2. Информация конкурсного управляющего об оцениваемой дебиторской задолженности.  

Для расчета рыночной стоимости прав требования (дебиторской задолженности) 

использована методика, предложенная ООО «ЛЛ-Консалт» (из кандидатской диссертационной 

работы Лазарева П.Ю. - генерального директора ООО «ЛЛ-Консалт»), размещенная на сайте 

http://www.ll-consult.ru/articles/article_debit. 

Данные для раздела Анализ рынка получены с сайтов: http://www.lexcorpus.ru/, 

http://www.for-expert.ru/ , http://www.ll-consult.ru/ , http://www.sravni.ru/,  http://mekredit.ru/, 

http://www.pka-penza.ru/, http://www.fabrikant.ru/market/. 

Для расчета стоимости затрат, связанных с взысканием дебиторской задолженности: 

информация с сайтов юридических фирм http://mosurfirm.ru, http://ur-c.ru, http://www.gp-ekb.ru, 

http://primelegal.ru, http://www.femidacenter.ru, http://www.ulc.ru, а также на основании справок, 

предоставленных ООО «Консалтинг-Центр».  

Для расчета ставки дисконта в доходном подходе использовались данные сайтов 

http://www.rusbonds.ru/ ,  http://www.sbrf.ru/penza/ru.  

Данные для проведения анализа цен и расчетов в рамках сравнительного подхода получены 

с сайта http://www.fabrikant.ru/. 

 

http://www.ll-consult.ru/articles/article_debit
http://www.for-expert.ru/
http://www.ll-consult.ru/articles/article_debit
http://www.sravni.ru/novosti/stati/2011/6/3/obem-prosrochennoy-zadoljennosti-po-kreditam-rastet/
http://mekredit.ru/
http://www.pka-penza.ru/
http://www.fabrikant.ru/market/
http://mosurfirm.ru/
http://ur-c.ru/
http://www.gp-ekb.ru/
http://primelegal.ru/
http://www.femidacenter.ru/
http://www.ulc.ru/
http://www.rusbonds.ru/tyield.asp?tool=31542
http://www.sbrf.ru/penza/ru/legal/assets/assets7/do/deposits/classic/
http://www.fabrikant.ru/
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3. Описание объекта оценки 

3.1. Характеристика объекта оценки 

Объектом оценки являются права требования дебиторской задолженности перед: 

- Обществом с ограниченной ответственностью «Компания корпоративного управления 

«Концерн «Тракторные заводы»; 

- Обществом с ограниченной ответственностью «Агромашхолдинг»; 

- Обществом с ограниченной ответственностью «ЖЕЛЕЗНАЯ МАНУФАКТУРА УРАЛА»; 

- Обществом с ограниченной ответственностью «АМХ-Инвест»; 

- Обществом с ограниченной ответственностью «Завод инновационных продуктов КТЗ». . 

 

3.1.1. Перечень документов, используемых оценщиком и устанавливающих 

количественные и качественные характеристики объекта оценки 

Оценщику переданы копии: 

1. Письмо Конкурсного управляющего Волобуева Анатолия Георгиевича Исх. №65 от 01 

июня 2020 г.; 

2. Письмо Конкурсного управляющего Волобуева Анатолия Георгиевича Исх. б/н. от 01 

июня 2020 г.; 

3. АКТ СВЕРКИ взаимных расчетов по состоянию на 04.02.2016 между ООО "Компания 

корпооативного управления "Концерн "Тракторные заводы' и ООО "Онежский 

тракторный завод" 

4. АКТ СВЕРКИ взаимных расчетов по состоянию на 29.09.2017 между ООО "Компания 

корпоративного управления "Концерн "Тракторные заводы" и ООО "Онежский 

тракторный завод" 

5. Определение Арбитражного суда Чувашской Республики - Чувашии от 15 июня 2018 года 

по Делу № А79-12535/2017 

6. Определение Арбитражного суда г.Москвы от 11.09.2018г по делу № А40-140706/18-58-

1066 

7. АКТ приема-передачи векселей от «31» августа 2015 г. 

8. Договор мены векселей № 2в от «01» ноября 2012 года 

9. АКТ ПРИЕМА-ПЕРЕДАЧИ ВЕКСЕЛЕЙ от «01» ноября 2012 г. 

10. ПРОСТОИ ВЕКСЕЛЬ № 129 «АМХ-Инвест» 

11. ПРОСТОИ ВЕКСЕЛЬ № 46 «АМХ-Инвест» 

12. Определение Арбитражного суда Чувашской Республики - Чувашии от 25 мая 2018 года 

по Делу № А79-8557/2017 

13. Акт сверки взаимных расчетов за период с 05.10.2016 по 29.09.2017 между Общество с 

ограниченной ответственностью "Агромашхолдинг" и Общество с ограниченной 

ответственностью ’’Онежский тракторный завод" 

14. СПЕЦИФИКАЦИЯ № 17/23-300-.MГ на поставку Продукции от 09 июня 2017 г. 

15. Счет-фактура № 251 от 07 июля 2017 г. 

16. ТОВАРНАЯ НАКЛАДНАЯ  Номер документа 247 Дата составления 07.07.2017 

17. Определение Арбитражного суда Владимирской области по Делу № А11-2860/2019 от 23 

апреля 2020 года 

18. Определение Арбитражного суда Владимирской области по Делу № А11-7936/2018 от 1 

апреля 2019 года. 

19. ИСПОЛНИТЕЛЬНЫЙ лист дело A11-7936/2018 01 апреля 2019 г. 

20. ТОВАРНАЯ НАКЛАДНАЯ 334 от 03.06.2016 

21. ТОВАРНАЯ НАКЛАДНАЯ 333 от 03.06.2016 

•  
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3.2. Анализ влияния общей политической и социально-экономической обстановки в стране 

и регионе расположения объекта на рынок оцениваемого объекта , в том числе 

тенденций, наметившихся на рынке, в предшествующий дате оценки 

Рынок недвижимости – по сути всегда локальный и прямо зависит уровня развития и 

состояния региональной экономики, доходов местного населения и бизнеса, но - это лишь 

производные от общего состояния экономики страны, федерального законодательства, 

исполнения государственного бюджета, федеральных целевых программ, определяющих пути и 

темпы развития всех регионов. 

Основные экономические показатели Российской Федерации (по 

данным Росстата, в сопоставимых ценах) 

 
https://gks.ru/storage/mediabank/osn-09-2019.pdf 
1) Предварительная оценка. 2) Январь-октябрь 2019 г. в % к январю- октябрю 2018 года. 3) Январь- октябрь 2018 г. 

в % к январю- октябрю 2017 года. 4) По видам деятельности "Добыча полезных ископаемых", "Обрабатывающие 

производства", "Обеспечение электрической энергией, газом и паром; кондиционирование воздуха", 

https://gks.ru/storage/mediabank/osn-09-2019.pdf
https://gks.ru/storage/mediabank/osn-09-2019.pdf
https://gks.ru/storage/mediabank/osn-09-2019.pdf
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"Водоснабжение; водоотведение, организация сбора и утилизации отходов, деятельность по ликвидации 

загрязнений". 5) В фактически действовавших ценах. 6) Данные за октябрь 2019 года. 7) октябрь 2019 г. и октябрь 

2018 г. в % к соответствующему периоду предыдущего года. 8) октябрь 2019 г. и октябрь 2018 г. в % к 

предыдущему месяцу. 9) Данные за январь-сентябрь 2019 года. 10) Оценка показателя за указанные периоды 

рассчитана в соответствии с Методологическими положениями по расчету показателей денежных доходов и 

расходов населения (утвержденными приказом Росстата № 465 от 02.07.2014 с изменениями от 20.11.2018) 

Темпы роста ВВП за период январь-сентябрь 2019г. к аналогичному периоду 2018г. 

снизились с +2,1 до +1,1%. 

Динамика изменения показателей по итогам января-октября 2019/2018гг. в сопоставимых 

ценах: 

– положительная динамика в производстве продукции сельского хозяйства: с +0,3 до +3,8%; 

– снижение темпов роста (ухудшение показателей): 

- Индекс выпуска товаров и услуг по базовым видам экономической деятельности: с +3,3% 

до +2,0 %, 

- производства промышленной продукции: с +3,0 до +2,7%, 

- объема грузооборота: с +2,9 до +0,9%, 

- внешнеторгового оборота: с +19,6 до -3,1% (при значительном профиците +14,1 

млрд.долл.США в месяц), 

- оборота розничной торговли: с +2,8 до +1,5%,  

- объема платных услуг населению: с +1,4 до -0,8%, 

- инвестиций в основной капитал: с +5,1 до +0,7%, 

- реальной заработной платы (средней по стране с учетом инфляции): с +8,0 до +2,3%. 

- численность зарегистрированных безработных выросла на +3,2%. 

Ключевая ставка Банка России с 28.10.2019г. - 6,50% годовых. 

Инфляция (рост потребительских цен) по итогам октября 2019/2018гг. составила +3,8%. 

Счета, банковские депозиты и вклады в банках в рублях, иностранной валюте и 

драгоценных металлах на 01.11.2019 г. составили 63,5 трлн. руб. (+18,2% к 01.01.2018г., +4,6% 

к 01.01.2019), в том числе депозиты физических лиц – 29,4 трлн. руб. (+13,1% к 01.01.2018г., 

+3,2% к 01.01.2019г.).  

Кредиты нефинансовым организациям на 01.11.2019 года: – 34,06 трлн. руб. (+2,1% к 

01.01.2019г., +12,8% по сравнению с 01.01.2018г), в т. ч. просроченная 2,7 трлн.руб. (8,0% от 

задолженности).  

Кредиты физическим лицам - 17,25 трлн. руб. (+41,7% по сравнению с 01.01.2018г., +15,8% 

к 01.01.2019г.), в т.ч. просроченная - 0,8 трлн. руб. (+4,6 % от задолженности). 

Прибыль банковского сектора текущего года на 01.11.2019г. возросла до 1,696 млрд. руб. 

(+26,1%. к уровню на 01.01.2019г., +115,0% к уровню на 01.01.2018г.). 

Сальдированный финансовый результат (прибыль минус убыток) организаций (без 

малого предпринимательства, банков, страховых организаций и государственных 

(муниципальных) учреждений) в действующих ценах в январе-сентябре 2019г. составил +11 

689,2 млрд рублей (35,0 тыс. организаций получили прибыль в размере 13191,7 млрд рублей, 

14,4 тыс. организаций имели убыток на сумму 1502,5 млрд рублей). Анализ прибыльности 

отраслей и их доли в ВВП показывает, что прибыльными и рентабельными являются в 

основном добывающие отрасли, металлургия, производство энергии и, незначительно, 

некоторые виды промышленных отраслей. 

Суммарная задолженность организаций по обязательствам составила 115 691,3 млрд 

рублей (+8,1% 2019/2018), из нее просроченная - 4528,0 млрд рублей - 3,9% от общей суммы 

задолженности (рост за год +16,2% 2019/2018). Рост задолженности показывает ухудшение 

качества расчетов компаний по своим обязательствам.  

Такая в целом негативная динамика финансового состояния организаций наблюдается с 

2016 года, что, на фоне закредитованности компаний, может отрицательно отразится на их 

финансовой устойчивости в ближайшем будущем. 
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При значительном росте прибыли отдельных организаций и банков рост инвестиций в 

основной капитал в первом полугодии 2019 г. составил всего 0,6% (+4,3% в 1 полугодии 

2018г.), что отражает ухудшение финансового положения большинства компаний. 

Реальные располагаемые доходы (свободные денежные средства) населения снизились в 

целом с +0,9 до +0,2%. (Согласно Методике расчета этого показателя, из всех доходов вычитаются 

увеличивающиеся платежи населения процентов по кредитам и страхованию. Рост до некоторого уровня 

кредитования и страхования населения характеризует, скорее, рост благосостояния, рост банковских и страховых 

услуг, и развитие общества, нежели отрицательную динамику доходов населения. Приобретенные на кредиты 

квартиры, автомобили, товары длительного пользования и услуги, также являются частью доходов населения. 

Кроме того, рост кредитования (до определенного уровня) положительно проявляет стимулирующую функцию 

кредита для роста эффективности труда (производства), для рационального потребления и использования 

ресурсов). 

Профицит исполнения консолидированного бюджета РФ и бюджетов государственных 

внебюджетных фондов за период январь-сентябрь составил 3993,5 млрд. руб. (+16,3% 

2019/2018). 

Золотовалютные резервы Российской Федерации на 22.11.2019 составили 542,7 млрд 

долл. США (+17,5% г/г), что обеспечивает полное покрытие внешнего долга и внешних 

обязательств, гарантии стабилизации в случае неблагоприятных экономических условий. 

В строительстве. Для поддержки строительной отрасли в соответствии с федеральной 

программой на 2019 г. выделены ассигнования в размере 683,6 млрд рублей на строительство 

1508 объектов капитального строительства и приобретение объектов недвижимости. Объем 

СМР за период январь-октябрь 2019г. составил 7011,5 млрд рублей (в сопоставимых ценах), 

или +0,4%. Возведено 5,9 тыс. многоквартирных домов. Населением построено 206,8 тыс. 

жилых домов, из них на участках для ведения садоводства - 4,2 тысячи. Всего построено 721,1 

тыс. новых квартир. 

Развивается транспортная и инженерная инфраструктуры: ведется строительство авто- 

и железных дорог, магистральных коммуникаций, строительство и реконструкция 

энергетических объектов. Строятся крупнейшие объекты транспортной инфраструктуры, ГЭС, 

АЭС, заводы СПГ, производства этилена, стальных труб, алюминия, нефти, удобрений и т.д. 

(более 50 проектов – каждый стоимостью от 0,5 до 20 млрд.долл.США) - это кроме объектов 

ВПК. 

Во внешнеэкономической сфере: строятся самые крупные в мире газопроводы в Европу, 

Китай, Турцию. С Китаем, Ираном и Индией прорабатывается создание ключевых 

транспортных артерий через территорию России в Европу: с востока на запад, с юга на север, 

развивается инфраструктура северного морского пути. В дальнейшем это позволит значительно 

сократить транспортные расходы при товарообмене между странами Европы и Юго-Восточной 

Азии, а России – стабильно дополнительно зарабатывать на транзите грузов и развивать 

собственную экономику. Развиваются отношения со странами Африканского континента. 

Наиболее значимые объекты, сравнимые со стройками первых пятилеток 

индустриализации, запланированные к вводу в действие в 2019 году: 

- газопровод «Сила Сибири» (пущен в эксплуатацию 02 декабря 2019 года), 

- газопровод «Северный поток-2» (ввод запланирован на декабрь 2019г.), 

- наземная часть газопровода «Турецкий поток» (ввод – декабрь 2019г.), 

- железнодорожная часть Крымского моста (ввод – декабрь 2019г.), 

- первый энергоблок Белорусской атомной электростанции, 

- в Калининградской области - комплекс по производству, хранению и отгрузке 

сжиженного природного газа (введён), а также международный морской 

грузопассажирский терминал, 

- автомобильный мост через р. Амур в Китай (29 ноября 2019 года объявлено об окончании 

строительства, ввод – в апреле 2020 года),  

- масштабные авиационные и космические проекты, строительство атомных ледоколов и 

многие другие.   
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Выводы и перспективы российской экономики  

Динамика производства ВВП  

в % к значению условного среднего квартала 2016 года (1/4 номинального значения ВВП за 

2016 год) 

 
ВВП РФ (в сопоставимых ценах) после значительного снижения в периоды 2014-2016гг., 

начиная с 2017 года, показывает не значительный рост. Общие экономические показатели 

положительны: до благоприятного уровня снижена инфляция, растет промышленное и 

сельскохозяйственное производство, восстановилось строительство, восстановился 

потребительский спрос, растет оптовая и розничная торговля и услуги, растут средства на 

счетах организаций и населения, растет внешнеторговый оборот.  

Высокий сбор налогов и ежегодный профицит бюджета позволяет не только исполнять 

социальные планы и обязательства, но и вести масштабные инфраструктурные проекты: 

строятся новые дороги и мосты, восстанавливаются объекты инженерных коммуникаций, 

строятся и восстанавливаются коммунальные объекты. В этом немалую роль играют и частные 

инвестиции.  

Вместе с тем, на фоне стабильно низкого спроса на продукцию и высоких кредитных 

ставок ухудшается финансовое положение, увеличивается закредитованность 

значительного числа производящих компаний и снизились до минимума объемы 

инвестиций. Это может привести к обвальному падению производства многих отраслей 

экономики, если централизовано не будут приняты меры по снижению налоговой и 

кредитной нагрузки на производящий бизнес и меры по стимулированию спроса. 

Сложившиеся в стране отношения частной собственности лежат в основе свободного 

рыночного ценообразования, предпринимательской активности, конкуренции, которые, в свою 

очередь, регулируют производство товаров, их потребительские свойства, ассортимент и 

качество, товарообмен, спрос и предложение. Частная собственность особенно актуальна и 

незаменима на потребительском рынке, где огромному числу потребителей (населению) 

требуются всевозможные товары с самыми различными свойствами. Государственная (и 

муниципальная) собственность сохраняются в производстве и обмене объектами и товарами, 

имеющими оборонное значение, а также предназначенные для экономической безопасности 

страны. Для обеспечения активности и свободы предпринимательства и конкуренции созданы 

механизмы и органы государственного регулирования и контроля, эффективность которых 

совершенствуется по мере развития рынка и развития общественных отношений. Свободный 

рынок стабилизировал спрос и предложение как по продуктам питания и бытовым товарам, так 

и по продукции производственного назначения. Рынок заставляет частные и государственные 

предприятия работать прибыльно, освобождая экономику (и во многом - государство) от 

неэффективных убыточных предприятий. Рыночные условия привели к росту производства 
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востребованных обществом отраслей экономики, росту конкурентоспособности российских 

товаров.  

Вместе с ростом экономики росла международная кооперация и специализация России, как 

крупнейшего мирового экспортера энергетических ресурсов (природный газ, нефть, 

электроэнергия, металлы) и импортёра высокотехнологических средств производства 

(оборудования и станков, сельскохозяйственной техники и автомобилей) и товаров потребления 

широкого ассортимента. Однако, наряду с развитием международного экономического 

сотрудничества параллельно начались и негативные мировые политические процессы. 

Противоположность геополитических интересов между Западом и Востоком, между 

технологически высокоразвитыми и менее развитыми странами, борьба за ресурсы и за высокие 

технологии, которая обострилась в последние несколько лет, дестабилизируют международные 

рынки, дестабилизируют национальные экономики и западных, и восточных стран. Взаимные 

экономические санкции, введение протекционистских пошлин нарушают сложившиеся 

международные экономические связи и, в целом, сдерживают развитие мировой экономики. С 

другой стороны, такая международная конкуренция заставляет перестраивать внутреннюю 

структуру каждой национальной экономики в пользу определенной экономической 

самодостаточности: индустриально развитые страны стремятся найти альтернативные (не 

углеродные) источники энергии; а страны, обладающие энергетическими и сырьевыми 

ресурсами, создают у себя новые высокотехнологичные производства. Эти закономерные для 

мирового развития циклические процессы, а также полный отказ России от государственного 

директивного планирования экономики, учитывая её высокую зависимость от внешних 

финансово-экономических факторов, обусловили с 2014 года по настоящее время снижение 

темпов экономического роста. Именно с этим связаны резкие инфраструктурные перекосы 

(снижение роста отдельных отраслей и падение производств), временные провалы социального 

характера (снижение доходов населения и спроса, рост безработицы). 

Однако, главными сложившимися условиями, гарантирующими дальнейший 

экономический рост России, являются: 

− стабильная система государственного управления (вертикаль власти от президента до 

местных органов), обеспечивающая безопасность и законодательную дисциплину, 

− стабильное законодательство (хозяйственное, налоговое), 

− сложившаяся система финансово-экономических отношений (банковская, налоговая, 

таможенная, свободные рынки и конкуренция), 

− интенсивное развитие транспортной и инженерной инфраструктуры в масштабе всей страны 

(строительство авто- и железных дорог, магистральных коммуникаций, строительство и 

реконструкция крупных энергетических объектов), которая в дальнейшем станет драйвером 

всех направлений развития. Это может позволить себе только мощная страна с сильным 

государством.  

   Сегодня строятся самые крупные в мире газопроводы в Европу, Китай, Турцию. С Китаем, 

Ираном и Индией прорабатывается создание ключевых транспортных артерий через 

территорию России в Европу: с востока на запад, с юга на север, развивается инфраструктура 

северного морского пути. Это позволит значительно сократить транспортные расходы при 

товарообмене между странами Европы и Юго-Восточной Азии.  

Реализация этих проектов является ярким показателем перспективного развития страны и 

усиливает значение России в мире. Это позволит получать государству больше доходов, что 

положительно отразится на развитии бизнеса и благосостоянии населения.  

Рассматривая сегодняшнее экономическое и внешнеполитическое положение, следует 

помнить, что бурный экономический подъём России конца 19-го и первой половины 20-го века, 

вызвал такую геополитическую зависть Запада, что нам были устроены две величайшие 

мировые войны с немыслимыми для остального мира жертвами! И сегодня лишь ракетно-
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ядерный потенциал, созданный во время СССР и модернизированный современной Россией, 

гарантирует нам мир и безопасность.  

Именно поэтому в борьбе за мировые ресурсы Западу остаётся вести яростные нападки на 

Россию во всех остальных направлениях, кроме военного: подкуп элит приграничных к нам 

стран и разжигание русофобии, размещение НАТО у наших границ и «психическое» давление 

на население, разжигание внутриполитического недовольства, санкции ко всем, кто 

сотрудничает с Россией, и противодействия внешнеэкономической кооперации России, 

всевозможные необоснованные обвинения спортсменов, политиков и создание образа врага. 

Таким образом, у России есть две альтернативы: быть беззащитной колонией по примеру 

Индии, латиноамериканских, африканских стран и в дальнейшем поддаться разорению, 

разграблению и культурному уничтожению или оставаться самостоятельной и богатой страной. 

Россия выбрала второй вариант - путь сохранения и развития российской цивилизации и 

многонациональной культуры, путь сохранения независимости и самостоятельности, путь 

развития благосостояния собственного народа. Наличие всех необходимых ресурсов, как 

природных (плодородные земли, пресная вода), ископаемых (нефть, газ, цветные металлы), так 

и интеллектуальных (образование, наука), сильное государство и развитая инфраструктура – 

всё благоприятствуют этому.  

Внешнеэкономическая и политическая самоизоляция, которую мы «проходили» во второй 

половине 20-го века – тоже не лучший способ развития. Лучше торговать и выгодно продавать 

то, что есть у нас в избытке, чем самоизолироваться от мировых достижений и воевать. Такова 

реальность. 

Перспективы рынка недвижимости 

Учитывая, что инвестиции в недвижимость, как самый дорогостоящий товар, требуют 

благоприятной перспективы на десятки лет вперед, неуверенность на рынке недвижимости 

была причиной его медленного восстановления в 2018-2019гг. Из-за падения мировых цен 

нефти в 2015 году (и, как следствие, доходов бюджета и девальвации рубля), негативных 

потоков СМИ о санкциях против России снизился потребительский спрос и, особенно, спрос на 

дорогостоящие товары. По причине покупательской неуверенности снизилась активность всех 

рынков и, особенно, рынка недвижимости. Впоследствии, коррекция цен недвижимости 2015–

2017 гг. и восстановление роста доходов населения оздоровили этот рынок и при 

общеэкономическом росте создали основу его дальнейшего поступательного развития.  

Сегодня можно утверждать, что рынок жилой и нежилой недвижимости сбалансирован, 

стабильно и неуклонно развивается и активизируется. Сейчас цены на рынке (относительно 

себестоимости строительства) минимальные и в дальнейшем будут постепенно расти, 

поскольку есть предпосылки общеэкономического роста и роста доходов населения. Рост 

спроса на объекты капитального строительства активизирует рынок земли.  

Следовательно, пришло время спокойно покупать необходимые жилые и нежилые 

объекты с целью улучшения жилищных условий и развития бизнеса, в том числе рентного.  

Внедрение с 2019 года эскроу-счетов и переход от долевого строительства к банковскому 

кредитованию поэтапно решит проблему «обманутых дольщиков». Это несколько повысит 

уровень цен недвижимости за счет включения банков и страховых компаний в схему 

финансирования. Уход с рынка неэффективных застройщиков и финансовый контроль сделают 

этот рынок менее рискованным и в дальнейшем снизят ставки банковского финансирования 

строительства.  

 

 

Источник:  

https://statrielt.ru/downloads/%D0%90%D0%BD%D0%B0%D0%BB%D0%B8%D0%B7%202019%

20%D0%B4%D0%B5%D0%BA%D0%B0%D0%B1%D1%80%D1%8C.docx 
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Анализ подготовлен специалистами СтатРиелт и основан на последних официальных данных по 

состоянию на 05.12.2019 года. 

Анализ может быть использован подписчиками как частично от имени подписчиков, так и 

полностью со ссылкой на СтатРиелт. 
 

 

 

3.3. Анализ рынка. 

Для возврата денежных средств (в т.ч., для исключения дебиторской задолженности из 

баланса для юридического лица) часто используют возможность продажи долга, оформляемой 

с помощью договора уступки права требования, или цессии. Это один из наиболее быстрых 

и действенных способов получить назад свои средства. При этом, при передаче долга 

кредитором (цедентом) другому лицу (цессионарию) по договору цессии новый 

кредитор получает права первоначального кредитора в полном объеме. В соответствии 

со статьями 382, 384 ГК РФ согласие должника на передачу долговых обязательств не 

требуется. При этом цедент обязан сообщить цессионарию сведения, имеющие значение 

при осуществлении требования и передать комплект документов, в которых удостоверяется 

его право требования2. 

Сжатые сроки возврата долга являются явным преимуществом цессии по сравнению 

с другими способами взыскания задолженности. Однако, не стоит забывать и об отрицательных 

моментах. К одним из них относят риск не получения денег новым кредитором даже 

по прошествии длительного времени. Другим, для юридического лица, являющегося 

первоначальным кредитором, относят существующий риск возникновения 

претензий от налоговых органов по поводу экономической необоснованности сделки в связи 

с низкой ее доходностью (на этот случай кредитору-цеденту перед проведением такой сделки 

имеет смысл составить служебную записку, в которой указать и обосновать цену продажи долга 

и причины проведения данной сделки). 

Дебиторская задолженность считается активом предприятия – и, как и любой другой 

актив, дебиторская задолженность может обладать стоимостью, которая будет играть 

существенную роль в осуществлении производственной и предпринимательской деятельности 

компании. 

На сегодняшний день большинство экспертов сходятся во мнении, что рынок покупки и 

продажи долгов фактически не сформирован. Его неликвидность обусловлена низким спросом 

среди продавцов и покупателей, поскольку подобные сделки носят не регулярный, а, в 

основном, единичный характер. Однако, продажа долгов — один самых эффективных и 

действенных способов в решении взыскания задолженностей. Осуществлять продажу долга 

имеет смысл в том случае, если держатель задолженности заинтересован в быстром возврате 

денежных средств, будучи при этом готовым к определенным финансовым затратам и 

уступкам3. 

Использование такой услуги, как продажа долга обычно встречается в самых сложных 

долговых конфликтах, в том числе просроченный срок исполнения документов к взысканию, 

исчезновение активов, на которые обращено взыскание, или местонахождения должника вне 

пределов досягаемости. Вот лишь неполный список ситуаций, когда услуга, так называемых, 

коллекторских агентств по покупке долгов становится весьма актуальной. Кредитору легче 

продать или уступить долг, чем взыскивать его своими силами, растрачивая на это лишнее 

время и деньги, при том без гарантии на возвращение задолженности. 

Но стоит разделять задолженность юридического лица и задолженность лица 

физического. Наиболее рискованными заемщиками являются физические лица, т.к. погашение 

задолженности осуществляется физическими лицами, как правило, в форме удержаний из 

заработной платы, которая может значительно колебаться во время срока кредитования, 

 
2 http://www.lexcorpus.ru/prodazha-dolga-ili-ustupka-prava-trebovanija.html 
3 http://www.for-expert.ru/2010-06/pokupka_i_prodazha_dolgov.shtml 

https://statrielt.ru/
http://www.avddolg.ru/
http://www.lexcorpus.ru/prodazha-dolga-ili-ustupka-prava-trebovanija.html
http://www.for-expert.ru/2010-06/pokupka_i_prodazha_dolgov.shtml
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обращение взыскания на имущество физического лица возможно в редких случаях и только по 

решению суда4. Существуют мнения, что государственные или муниципальные органы 

исполнительной власти также являются рискованными заемщиками. Однако, вложение в 

государственные ценные бумаги можно рассматривать, всё же, как безрисковое вложение 

средств. 

Взыскание долгов с юридических лиц также имеет свои особенности и юридические 

тонкости. Если в случае образования долга у физического лица на него легче воздействовать 

психологически, то работа с дебиторской задолженностью организации, как правило, лишена 

подобных моральных тонкостей. Кроме того, имеется определенная специфика и в плане 

определения материального имущества организации, имеющей дебиторскую задолженность с 

истекшим сроком. Чтобы привлечь к финансовой ответственности юридическое лицо, 

требуется время, глубокое знание юриспруденции и немалая арбитражная практика. В случае 

возникновения проблемной, или хуже того, безнадежной задолженности, необходимо 

оперативно собрать максимум информации о должнике (обобщить уже имеющуюся в 

результате разработки контрагента на предмет благонадежности и платежеспособности) и в 

кратчайшие сроки решить вопрос о механизме взыскания задолженности. 

Если юридическое лицо на момент подачи иска находится на одной из стадий 

банкротства, то взыскание дебиторской задолженности возможно путем подачи заявления о 

включении в реестр требований кредиторов. При этом непосредственное взыскание долга будет 

происходить в рамках конкурсного производства в очередности, установленной законом о 

банкротстве — после признания должника судом несостоятельным  (банкротом). 

Одним из основных источников информации о продаже прав требований являются газета 

«Коммерсантъ» (имеющая электронную версию) и торговые площадки (например, 

Фабрикант»:http://www.fabrikant.ru/). С целью проведения анализа цен на продажу прав 

требований проанализирован архив объявлений. 

Из анализа обоснованно исключены права требования к нескольким должникам, 

объединенные в один лот. Анализу подвергалось отношение рыночной стоимости 

задолженности к номинальному размеру (балансовой стоимости). 

В результате установлено, что анализируемые отношения колеблются в диапазоне от 

3,14% до 6,38%. Средняя величина, за которую предложено приобрести права требования – 

4,46%. Данную величину (в качестве коэффициента) целесообразно использовать в методе 

сравнения продаж в рамках сравнительного подхода. 

 
4 http://www.ll-consult.ru/articles/article_debit 

http://www.fabrikant.ru/
http://www.ll-consult.ru/articles/article_debit
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  Аналог 1 Аналог 2 Аналог 3 Аналог 4 Аналог 5 Аналог 6 Аналог 7 Аналог 8 

Наименование 

дебитора 

ООО "Макс-

Рейсинг" 

  «Уральская 

Промышленная 

компания 

«МЕРКУРИЙ» 

ООО "Добрый 

молочник" 
ООО Зевс-НК 

ООО "Тверской 

стекольный 

завод" 

ООО 

«Архитектурно-

проектное бюро 

«Октант» 

Частное лицо Частное лицо 

Сумма долга, 

руб. 
1 201 221,00 5 254 589,00 4 974 000,00 2 600 000,00 25 700 000,00 23 500 000,00 4 990 000,00 30 000 000,00 

Собственник 

прав требования 

(кредитор) 

Частное лицо anton 

частное лицо-

Олег 

Николаевич 

ООО ТДМ 

Частное лицо- 

Олег 

Николаевич 

частное лицо   УРПЗ 

Рыночная 

стоимость прав 

требования, 

руб. 

120 000 500 000 500 000 299 000 3 000 000 1 500 000 500 000 3 000 000 

Отношение 

рыночной 

стоимости 

задолженности 

к балансовой, % 

9,99 9,52 10,05 11,50 11,67 6,38 10,02 10,00 

Источник 

информации 

http://debbet.ru/c

ontent/ooo-

maks-reysing 

http://debbet.ru/c

ontent/uralskaya-

promyshlennaya-

kompaniya-

merkuriy-

inn6673240751-

ogrn-

1116673008979  

http://debbet.ru/c

ontent/ooo-

dobryy-

molochnik 

http://debbet.ru/c

ontent/prodazha-

debitorskoy-

zadolzhennosti-

ooo-zevs-nk 

http://debbet.ru/c

ontent/prodam-

debitorskuyu-

zadolzhennost-1 

http://debbet.ru/c

ontent/prodam-

pravo-

trebovaniya-k-

ooo-

arhitekturno-

proektnoe-byuro-

oktant-23-500-

000-rub 

http://debbet.ru/c

ontent/prodam-

dolg-fizlica-8 

http://debbet.ru/c

ontent/ivanov-

petr-ivanovich 
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http://debbet.ru/content/uralskaya-promyshlennaya-kompaniya-merkuriy-inn6673240751-ogrn-1116673008979
http://debbet.ru/content/uralskaya-promyshlennaya-kompaniya-merkuriy-inn6673240751-ogrn-1116673008979
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http://debbet.ru/content/ooo-dobryy-molochnik
http://debbet.ru/content/ooo-dobryy-molochnik
http://debbet.ru/content/ooo-dobryy-molochnik
http://debbet.ru/content/ooo-dobryy-molochnik
http://debbet.ru/content/prodazha-debitorskoy-zadolzhennosti-ooo-zevs-nk
http://debbet.ru/content/prodazha-debitorskoy-zadolzhennosti-ooo-zevs-nk
http://debbet.ru/content/prodazha-debitorskoy-zadolzhennosti-ooo-zevs-nk
http://debbet.ru/content/prodazha-debitorskoy-zadolzhennosti-ooo-zevs-nk
http://debbet.ru/content/prodazha-debitorskoy-zadolzhennosti-ooo-zevs-nk
http://debbet.ru/content/prodam-debitorskuyu-zadolzhennost-1
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http://debbet.ru/content/prodam-pravo-trebovaniya-k-ooo-arhitekturno-proektnoe-byuro-oktant-23-500-000-rub
http://debbet.ru/content/prodam-pravo-trebovaniya-k-ooo-arhitekturno-proektnoe-byuro-oktant-23-500-000-rub
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В заключении анализа рынка следует отметить, что сегодня на рынке представлены 

компании, готовые работать с проблемными должниками. Кроме того, уже давно и успешно 

функционируют мировые, региональные и территориальные биржи долговых обязательств, 

со своими операторами и долговыми брокерами, торгующие дебиторской задолженностью.  

В Пензе ситуация с долгами не отличается от общероссийской. Правда, 

коллекторского бизнеса у нас до недавнего времени не существовало. Решение проблемы 

предлагали разве что несколько организаций, специализирующихся на судебном и 

послесудебном взыскании долга, а также физические лица, действовавшие не совсем 

законными методами5. 

Коллекторы отличаются от вышеперечисленных «сборщиков долгов» тем, что в своей 

деятельности строго придерживаются буквы закона и, как правило, стараются не доводить 

дело до суда. По аналогичным принципам в Пензе действуют лишь дочерние компании 

некоторых банков, созданные с целью обслуживать интересы компаний, их учредивших. 

Одним из основных коллекторов в Пензе является «Пензенское коллекторское 

агентство». Агентство работает с долгами как юридических, так и физических лиц. ПКА 

публикует на своём сайте сообщения о проведении аукционов по продаже дебиторской 

задолженности, но в открытом доступе опубликована лишь информация о номинальном 

размере задолженности.  

3.4. Анализ достаточности и достоверности информации, используемой при проведении 

оценки. 

В соответствии с п. 19 Федерального стандарта оценки «Общие понятия оценки, 

подходы и требования к проведению оценки (ФСО № 1)» информация, используемая при 

проведении оценки, должна удовлетворять требованиям достаточности и достоверности. 

Информация считается достаточной, если использование дополнительной информации 

не ведет к существенному изменению характеристик, использованных при проведении 

оценки объекта оценки, а также не ведет к существенному изменению итоговой величины 

стоимости объекта оценки. 

Информация считается достоверной, если данная информация соответствует 

действительности и позволяет пользователю отчета об оценке делать правильные выводы о 

характеристиках, исследовавшийся оценщиком при проведении оценки и определении 

итоговой величины стоимости объекта оценки, и принимать базирующиеся на этих выводах 

обоснованные решения. 

Оценщик должен провести анализ достаточности и достоверности информации, 

используя доступные ему для этого средства и методы. 

Результаты анализа достаточности и достоверности информации, используемой при 

проведении оценки представлены в следующей таблице. 

Таблица Анализ достаточности и достоверности информации, используемой при 

проведении оценки 

Вид информации/критерий 

1. Информация о политических, экономических, социальных и экологических и прочих факторах, оказывающих влияние на стоимость 

объекта оценки 

Достаточность 

Объем и содержание 

информации 
Представлена информация о рынке покупки и продажи долгов России. По 
данным компетентных органов. 

Соответствие критерию 

достаточности 
Информация соответствует требованию достаточности 

Достоверность 

Источник информации 
Информация получена с официальных интернет-сайтов (http://www.fabrikant.ru, 
debbet.ru) 

Соответствие критерию Информация соответствует требованию достоверности 

 
5 http://www.pka-penza.ru/pressa/2 

http://www.fabrikant.ru/
http://www.pka-penza.ru/pressa/2
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достоверности 

2. Информация о спросе и предложении на рынке 

Достаточность 

Объем и содержание 

информации 
Исследован рынок покупки и продажи долгов.  

Соответствие критерию 

достаточности 
Информация соответствует требованию достаточности 

Достоверность 

Источник информации 
Информация получена с интернет-сайтов: http://www.fabrikant.ru, debbet.ru, иных 
сайтов. 

Соответствие критерию 

достоверности 
Информация соответствует требованию достоверности 

3. Информация об объекте оценки 

3.1. Правоподтверждающие документы 

Достаточность 

Объем и содержание 

информации 
Определение Арбитражного суда Свердловской области от 25 апреля 2014г. по 
Делу № А60-33511/2013. 

Соответствие критерию 

достаточности 
Информация соответствует требованию достаточности 

Достоверность 

Источник информации Оценщику представлены копии документов, заверенные надлежащим образом.  

Соответствие критерию 

достоверности 
Информация соответствует требованию достоверности 

3.2. Сведения об обременениях 

Достаточность 

Объем и содержание 

информации 
Представленные документы не содержат сведений об обременениях 

^ Соответствие критерию 

достаточности 
Информация соответствует требованию достаточности 

Достоверность 

Источник информации Оценщику представлены копии документов, заверенные надлежащим образом. 

^ Соответствие критерию 

достоверности 
Информация соответствует требованию достоверности 

 

4. Оценка рыночной стоимости прав требования 

4.1. Процесс оценки 

Процесс оценки может быть поделен на несколько этапов: 

▪ Заключение договора на проведение оценки, включающего задание на оценку; 

▪ Сбор и анализ информации, необходимой для проведения оценки; 

▪ Применение подходов к оценке, включая выбор методов оценки и 

осуществление необходимых расчетов; 

▪ Согласование, т. е. обобщение результатов и определение итоговой величины 

стоимости объектов оценки. 

Согласно стандартам оценки для определения стоимости применяются следующие 

классические подходы: сравнительный, затратный и доходный. Для обеспечения большей 

обоснованности и точности оценки в общем случае рекомендуется использовать 

одновременно несколько подходов, предполагая, что истинная стоимость оцениваемого 

объекта лежит в интервале значений, полученных разными методами. 

 

http://www.fabrikant.ru/
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4.2. Определение рыночной стоимости объекта оценки 

4.2.1. Обзор подходов к оценке 

При проведении оценки дебиторской задолженности используются два основных 

концептуальных подхода: сравнительный и доходный подход. 

Затратный подход при расчете рыночной стоимости дебиторской задолженности не 

применяется. Элементы затратного подхода (использование балансовой стоимости как 

основы) используется в методике доходного подхода. 

Рыночный (сравнительный) подход основан на определении стоимости исходя из 

рыночных данных по продажам сопоставимых объектов и его аналогов. Метод основан на 

определении рыночных цен, активно отражающих «ценность» единицы имущества в ее 

текущем состоянии. Основной используемый принцип – сопоставление, которое может 

применяться, если есть рынок продаж дебиторской задолженности. 

Доходный подход базируется на расчетах рыночной стоимости дебиторской 

задолженности, исходя из номинальной стоимости с учетом стоимости денег во времени и 

рисков, учитывающих вероятность ее возврата. 

В настоящем отчете для определения рыночной стоимости объектов оценки Оценщик 

рассмотрел целесообразность и возможность использования каждого подхода. Учитывая 

специфику объекта оценки, цель оценки и характер поставленной задачи, а также наличие 

информации о продаже аналогичных объектов, Оценщик пришел к выводу о возможности 

использования доходного подхода.  

 

4.2.2. Расчёт рыночной стоимости прав требования доходным подходом. 

Для расчета рыночной стоимости прав требования (дебиторской задолженности) в 

рамках доходного подхода оценщик использовал методику, предложенную ООО «ЛЛ-

Консалт» (из кандидатской диссертационной работы Лазарева П.Ю. - генерального 

директора ООО «ЛЛ-Консалт»), размещенную на сайте http://www.ll-

consult.ru/articles/article_debit. Данная разработка содержит методику анализа и оценки 

дебиторской задолженности в условиях антикризисного управления. 
 

Рассмотрим основные этапы предлагаемой методики и проведем согласно ей 

необходимые расчёты: 

В процессе конкурсного производства с дебиторской задолженностью могут быть 

осуществлены следующие действия (процедуры): 

1. Взыскание дебиторской задолженности с должника; 

2. Списание дебиторской задолженности; 

3. Реализация прав требования третьим лицам. 

Возможность взыскания дебиторской задолженности предусмотрена нормами 

Гражданского кодекса РФ. В случае невозможности взыскания дебиторской задолженности 

и реализации прав требования она подлежит списанию с отнесением на результаты 

хозяйственной деятельности. Основанием для списания является наличие процессуальных 

документов (решения, постановления суда, акты судебного пристава-исполнителя) или иных 

документов (определение суда об отказе в принятии исковых заявлений в связи с истечением 

срока исковой давности, документы, подтверждающие ликвидацию должника и т.п.), 

свидетельствующих о невозможности взыскания имущества. Данная возможность 

предусмотрена п. 77 Положения по ведению бухгалтерского учета и бухгалтерской 

отчетности в Российской Федерации, утв. Приказом Минфина РФ от 29.07.1998 г. № 34н.  

В случае взыскания либо списания дебиторской задолженности привлечение оценщика 

является нецелесообразным. Необходимость в оценке возникает только тогда, когда 

принимается решение о реализации прав требования. 

http://www.ll-consult.ru/articles/article_debit
http://www.ll-consult.ru/articles/article_debit
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При оценке дебиторской задолженности (прав требования) необходимо дать понятие 

безнадежной задолженности. Безнадежной считается дебиторская задолженность, которая, 

вероятно, никогда не будет оплачена, вследствие неплатежеспособности организации-

дебитора6. Наличие безнадежного долга представляет собой потерю выручки от продажи 

или убыток, что требует соответствующего снижения величины дебиторской задолженности 

по счетам и уменьшение прибыли. Если дебиторскую задолженность нельзя признать 

безнадежной, то ее ликвидационная стоимость (как предложено в методике Лазарева П.Ю.) 

может быть определена как произведение рыночной стоимости дебиторской задолженности 

за вычетом расходов, связанных с ее возвратом, на фактор вынужденной продажи по 

следующей формуле: 

 

Pm – текущая ликвидационная стоимость дебиторской задолженности; 

N – сумма требований к погашению на дату проведения оценки; 

P – вероятность возврата долга; 

С – уровень затрат, связанных с возвратом долга; 

R – ставка дисконтирования, % годовых; 

tе – время экспозиции объекта, то есть «разумно долгий» срок при продаже по 

рыночной стоимости, месяцев. 

t – заданное (установленное, нормативное) время продажи объекта, то есть срок, при 

котором осуществляется вынужденная продажа (по ликвидационной стоимости), 

месяцев. 

Экономический смысл приведенной формулы состоит в том, что организация может 

реализовать принадлежащую ей дебиторскую задолженность через время, соответствующее 

периоду нормальной экспозиции объекта, по рыночной стоимости, равной произведению 

вероятности возврата долга на его балансовую величину. В случае реализации прав 

требования в течение меньшего срока экспозиции, актив будет продан по меньшей 

(ликвидационной) стоимости. При приближении срока вынужденной продажи к 

нормальному сроку экспозиции, стоимость объекта будет приближаться к чистой стоимости 

реализации, определяемой как рыночная стоимость  задолженности за вычетом расходов, 

связанных с ее возвратом. 
 

Изменение стоимости дебиторской задолженности во времени иллюстрируется следующим 

графиком: 

Рисунок 1. Изменение стоимости дебиторской задолженности во времени. 

 
6 Методическое руководство по анализу и оценке прав требования (дебиторской задолженности), 

разработанное Федеральным долговым центром (Стандарт оценки ФДЦ 13-05-98), п. 5.16. 
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где: 

Pm – рыночная стоимость; 

ЧСР – чистая стоимость реализации; 

ЛС – ликвидационная стоимость; 

t – установленное время продажи; 

te – время экспозиции объекта. 
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Таким образом, оценка дебиторской задолженности основывается на анализе 6-ти 

параметров: 

1. Балансовая стоимость дебиторской задолженности (сумма требований к погашению) 

по состоянию на дату проведения оценки; 

2. Ставка дисконтирования; 

3. Затраты, связанные с возвратом задолженности; 

4. Нормальный период экспозиции дебиторской задолженности; 

5. Срок вынужденной продажи актива; 

6. Вероятность погашения долга дебитором. 

Рассмотрим перечисленные факторы подробнее. 

Сумма требований к погашению на дату проведения оценки, определяется по формуле: 

N = (Основная сумма долга + штрафные санкции (за просроченную основную сумму)) – 

выплаченная часть основного долга – выплаченные проценты 

В анализируемой задолженности штрафные санкции не учитываются, в т.ч., 

предусмотренные ст. 395 ГК РФ. Должником оплата задолженности не производилась. В 

связи с чем, сумма требований соответствует сумме долга, согласно судебному акту 

арбитражного суда. 

В качестве ставки дисконтирования используется безрисковая ставка доходности. 

Безрисковое вложение средств подразумевает то, что инвестор независимо ни от чего 

получит на вложенный капитал именно тот доход, на который он рассчитывал в момент 

инвестирования средств. Следует отметить, что, говоря о безрисковости вложений, имеется в 

виду лишь относительное отсутствие риска, а не абсолютное. Таким образом, в качестве 

безрискового должен быть выбран инструмент с наименьшим риском (среди имеющихся на 

текущую дату). 

Выбор ставки дисконта на безрисковом уровне обусловлен тем, что риски, характерные 

для оцениваемой дебиторской задолженности, учитываются при определении вероятности 

возврата долга. В качестве безрисковой ставки доходности оценщиком использованы: 

• Ключевая ставка Банка России – 5,5% годовых. (https://cbr.ru/hd_base/keyrate/) 

Таким образом, значение безрисковой ставки составило: 

R1 -  5,50%%. 

При этом, срок погашения указанных инструментов максимально совпадает со 

временем нормальной экспозицией реализуемого объекта. 

Нормальный период экспозиции дебиторской задолженности определяется оценщиком 

на основе анализа статистической информации по отрасли и/или региону, к которой 

принадлежит оцениваемая задолженность. При использовании данной методики в расчетах 

использовался средний срок нормальной экспозиции дебиторской задолженности, равный 6 

месяцам. 

Срок вынужденной продажи дебиторской задолженности определен в размере 3 

месяцев, как средний срок для реализации дебиторской задолженности в рамках 

конкурсного производства (с учётом сроков на разработку Порядка, сроков и условий 

продажи прав требования, на созыв и проведение собрания кредиторов, размещение 

объявлений о торгах в печатных органах (согласно ФЗ «О несостоятельности 

(банкротстве)»). 

Затраты, связанные с возвратом задолженности включают в себя такие основные 

элементы, как: 

• Судебные издержки по истребованию дебиторской задолженности; 
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• Оплата услуг юристов, консультантов и иных специалистов; 

• Иные расходы, связанные с возвратом задолженности. 

При этом, при расчете данного параметра должны учитываться, только расходы, 

которые будет нести потенциальный покупатель задолженности по ее получению от 

дебитора. Средний уровень таких затрат составляет от 1% до 10% от балансовой стоимости 

задолженности (как указывает Лазарев П.Ю., а также http://mosurfirm.ru, http://ur-c.ru, 

http://www.gp-ekb.ru, http://primelegal.ru, http://www.femidacenter.ru, http://www.ulc.ru). 

Оценщиком определены данные затраты в следующих размерах: для суммы задолженности 

до 100 000 рублей – 10% от суммы долга, до 400 000 рублей – 5%, до 1 000 000 рублей – 3%. 

Если сумма задолженности превышает 1 млн. рублей, то рассматриваемые затраты, как 

правило, не превышают 1%. 

Под вероятностью возврата долга понимается величина, учитывающая степень 

платежеспособности заемщика и другие факторы, характеризующие особенности 

конкретной задолженности. Вероятность возврата долга представляет собой скидку, которая 

возникает в момент уступки права требования долга, с номинальной (балансовой) суммы 

задолженности и выражается в долях от этой суммы. 

Вероятность возврата долга заемщиком определена автором методики на основе 

анализа факторов, оказывающих влияние на величину ликвидационной стоимости 

дебиторской задолженности. При этом каждому фактору присваивается определенный вес с 

учетом его важности для оценки вероятности возврата долга. 

Этапами определения вероятности возврата долга дебитором являются: 

1. Принятие исходных допущений, на основе которых будут проводиться дальнейшие 

расчеты. 

2. Определение перечня факторов, влияющих на вероятность возврата долга. 

3. Проверка статистической зависимости между факторами и уровнем возврата долга. 

4. Интерпретация полученной статистической зависимости и определения алгоритма 

расчета вероятности возврата долга. 

Рассмотрим вышеперечисленные этапы подробнее. 

Определение допущений. 

Как и любая другая экономическая модель, предлагаемая методика имеет в своей основе 

определенные допущения, которыми являются: 

1. Вероятность возврата долга определяется рядом факторов, на основе анализа которых 

возможно составить мнение о желании и возможности заемщика погасить долг. 

2. Значения, которые может принимать каждый фактор, ограничиваются рядом 

наиболее существенных, т.е. каждый фактор может принимать 3-5 значений. 

3. Значения факторов ранжируются по степень положительного влияния на вероятность 

возврата долга. Например, вероятность возврата задолженности, обеспеченной 

высоколиквидным залогом, выше, чем необеспеченной задолженности. 

4. Каждому значению фактора соответствует величина риска в диапазоне от 0 до 0,99 

(или от 0% до 99%). При этом каждое последующее значение фактора увеличивает 

уровень риска на одинаковую величину по сравнению и с предыдущим. Например, 

если фактор может принимать 5 значений, то каждому значению соответствует одна 

из величин риска – 0%, 25%, 50%, 75%, 99%, если 4 значения, то 0%, 33%, 66%, 99%. 

Вероятность невозврата долга не может принять значение 100% (максимум 99%), т.к. 

всегда сохраняется возможность получения долга, даже если анализ всех факторов 

риска говорит об обратном. 

Формирование перечня факторов. 

Перечень конкретных факторов риска, оказывающих влияние на вероятность возврата 

долга определен на основе анализа теоретических предпосылок анализа и оценки 

дебиторской задолженности, анализа существующих в настоящее время методик, 

http://mosurfirm.ru/
http://ur-c.ru/
http://www.gp-ekb.ru/
http://primelegal.ru/
http://www.femidacenter.ru/
http://www.ulc.ru/
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посвященных данным вопросам, а также на основе информации, полученной от 

антикризисных управляющих, экспертов кредитных отделов банка и обобщения опыта 

автора методики по анализу и оценке дебиторской задолженности. 

В итоге выделено 8 факторов риска: 

1.Решения судебных органов; 

2.Тип заемщика; 

3.Наличие залога; 

4.Наличие поручительства; 

5.Финансовое состояние заемщика; 

6.Тип задолженности; 

7.Стабильность дохода заемщика; 

8.Вид процентных ставок; 

Проведя соответствующий анализ факторов, автор методики Лазарев П.Ю. разработал 

таблицу факторов, значений факторов и соответствующих им величин риска.  
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Таблица соотношения между факторами и величиной риска возврата 

 
Адаптируем полученные данные о должнике к указанной таблице.  

Иск к абонентам в суд не подавался.  

Задолженность возникла в следствии неуплаты коммунальных платежей, на основании 

чего, финансовое положение должников можно отнести к категории 

«неудовлетворительное».  

Тип задолженности. Сроки задолженности составляют от одного до трех лет. 

Поручительство и залог (исходя из анализа представленных документов) отсутствуют. 
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После определения перечня и значений факторов, а также соответствующих им 

величин риска автором методики проведена проверка статистической зависимости между 

логически определенными величинами. Исходя из проведенного статистического анализа 

сделано два вывода: 

1. Существует качественная связь между факторами риска и вероятностью возврата 

долга. Количественная зависимость определяется не только коэффициентами в 

полученном уравнении, но и многими иными причинами: полнотой информации об 

анализируемой дебиторской задолженности, субъективно определяемой аналитиком 

степенью важности каждого фактора для получения итогового результата и т.п. 

2. Факторы риска можно разделить на наиболее важные и менее важные для 

определения вероятности возврата долга. Степень важности каждого фактора 

определяется исходя из полученных по результатам регрессионного анализа 

коэффициентов: чем они больше, тем больший вклад вносит соответствующий 

фактор в итоговый результат. 

В итоге вероятность возврата долга предлагается рассчитывать по следующей формуле: 

 
р – вероятность возврата долга; Ri – риск по i-му фактору; fi – вес i-го фактора. 

Вес каждого фактора определен на основе предложенного автором методики 

соотношения между факторами риска возврата задолженности и его удельными весами в 

итоговой вероятности, с учетом его важности для оценки вероятности возврата оцениваемой 

задолженности.  

Таблица вероятности возврата долга ООО «Агромашхолдинг» 

Фактор 

Величи
на 

риска, 
диапаз

он 

Учтённо
е 

значени
е (Ri) 

Обоснование 

Вес фактора, 
диапазон Учтённ

ый вес, 
% 

В 
дол
ях 

(Fi) 

Взвешенн
ый % 

риска по 
факторам 

ми
н 

мак
с 

средн
ее 

1. Решения 
судебных 
органов 

0-99% 
не 

учитывал
ось 

не учитывалось - - - - - 
не 

учитывало
сь 

2. Тип 
должника 

0-99% 75% 

юридическое 
лицо с 

неопределенной 
кредитной 
историей 

5 10 7,5 5% 0,05 3,75% 

3. Наличие 
залога 

0-99% 99% нет залога 10 20 15 15% 0,15 14,85% 

4. Наличие 
поручительс

тва 
0-99% 99% 

нет 
поручительства 

10 20 15 15% 0,15 14,85% 

5. 
Финансовое 
состояние 
должника 

0-99% 99% 

крайне 
неудовлетворител
ьное финансовое 

состояние 

15 50 32,5 35% 0,35 34,65% 

6. Тип 
задолженно

сти 
0-99% 99% 

просроченная 
более 24 месяца 

5 25 15 25% 0,25 24,75% 

7. 
Стабильност

ь дохода 
должника 

0-99% 99% нестабильный 1 5 3 5% 0,05 4,95% 

8. Вид 
процентных 

ставок 
0-99% 

не 
учитывал

ось 
не учитывалось - - - - - 

не 
учитывало

сь 

              100% 1,00 97,80% 

Вероятность возврата долга: 2,20% 
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Таблица вероятности возврата долга ООО «АМХ-инвест» 

Фактор 

Величи
на 

риска, 
диапаз

он 

Учтённо
е 

значени
е (Ri) 

Обоснование 

Вес фактора, 
диапазон Учтённ

ый вес, 
% 

В 
дол
ях 

(Fi) 

Взвешенн
ый % 

риска по 
факторам 

ми
н 

мак
с 

средн
ее 

1. Решения 
судебных 
органов 

0-99% 
не 

учитывал
ось 

не учитывалось - - - - - 
не 

учитывало
сь 

2. Тип 
должника 

0-99% 75% 

юридическое 
лицо с 

неопределенной 
кредитной 
историей 

5 10 7,5 5% 0,05 3,75% 

3. Наличие 
залога 

0-99% 99% нет залога 10 20 15 15% 0,15 14,85% 

4. Наличие 
поручительс

тва 
0-99% 99% 

нет 
поручительства 

10 20 15 15% 0,15 14,85% 

5. 
Финансовое 
состояние 
должника 

0-99% 99% 

крайне 
неудовлетворител
ьное финансовое 

состояние 

15 50 32,5 35% 0,35 34,65% 

6. Тип 
задолженно

сти 
0-99% 99% 

просроченная 
более 24 месяца 

5 25 15 25% 0,25 24,75% 

7. 
Стабильност

ь дохода 
должника 

0-99% 99% нестабильный 1 5 3 5% 0,05 4,95% 

8. Вид 
процентных 

ставок 
0-99% 

не 
учитывал

ось 
не учитывалось - - - - - 

не 
учитывало

сь 

              100% 1,00 97,80% 

Вероятность возврата долга: 2,20% 

Таблица вероятности возврата долга ООО «ЖМУ» 

Фактор 

Величи
на 

риска, 
диапаз

он 

Учтённо
е 

значени
е (Ri) 

Обоснование 

Вес фактора, 
диапазон Учтённ

ый вес, 
% 

В 
дол
ях 

(Fi) 

Взвешенн
ый % 

риска по 
факторам 

ми
н 

мак
с 

средн
ее 

1. Решения 
судебных 
органов 

0-99% 
не 

учитывал
ось 

не учитывалось - - - - - 
не 

учитывало
сь 

2. Тип 
должника 

0-99% 75% 

юридическое 
лицо с 

неопределенной 
кредитной 
историей 

5 10 7,5 5% 0,05 3,75% 

3. Наличие 
залога 

0-99% 99% нет залога 10 20 15 15% 0,15 14,85% 

4. Наличие 
поручительс

тва 
0-99% 99% 

нет 
поручительства 

10 20 15 15% 0,15 14,85% 

5. 
Финансовое 

состояние 
должника 

0-99% 99% 

крайне 
неудовлетворител

ьное финансовое 
состояние 

15 50 32,5 35% 0,35 34,65% 

6. Тип 
задолженно

сти 
0-99% 99% 

просроченная 
более 24 месяца 

5 25 15 25% 0,25 24,75% 

7. 
Стабильност

ь дохода 
должника 

0-99% 99% нестабильный 1 5 3 5% 0,05 4,95% 

8. Вид 
процентных 

ставок 
0-99% 

не 
учитывал

ось 
не учитывалось - - - - - 

не 
учитывало

сь 

              100% 1,00 97,80% 

Вероятность возврата долга: 2,20% 



33 

Таблица вероятности возврата долга ООО «ЗИП КТЗ» 

Фактор 

Величи
на 

риска, 
диапаз

он 

Учтённо
е 

значени
е (Ri) 

Обоснование 

Вес фактора, 
диапазон Учтённ

ый вес, 
% 

В 
дол
ях 

(Fi) 

Взвешенн
ый % 

риска по 
факторам 

ми
н 

мак
с 

средн
ее 

1. Решения 
судебных 
органов 

0-99% 
не 

учитывал
ось 

не учитывалось - - - - - 
не 

учитывало
сь 

2. Тип 
должника 

0-99% 75% 

юридическое 
лицо с 

неопределенной 
кредитной 
историей 

5 10 7,5 5% 0,05 3,75% 

3. Наличие 
залога 

0-99% 99% нет залога 10 20 15 15% 0,15 14,85% 

4. Наличие 
поручительс

тва 
0-99% 99% 

нет 
поручительства 

10 20 15 15% 0,15 14,85% 

5. 
Финансовое 
состояние 
должника 

0-99% 99% 

крайне 
неудовлетворител
ьное финансовое 

состояние 

15 50 32,5 35% 0,35 34,65% 

6. Тип 
задолженно

сти 
0-99% 99% 

просроченная 
более 24 месяца 

5 25 15 25% 0,25 24,75% 

7. 
Стабильност

ь дохода 
должника 

0-99% 99% нестабильный 1 5 3 5% 0,05 4,95% 

8. Вид 
процентных 

ставок 
0-99% 

не 
учитывал

ось 
не учитывалось - - - - - 

не 
учитывало

сь 

              100% 1,00 97,80% 

Вероятность возврата долга: 2,20% 

Таблица вероятности возврата долга ООО «Компания корпоративного управления 

«Концерн «Тракторные заводы» 

Фактор 

Величи
на 

риска, 
диапаз

он 

Учтённо
е 

значени
е (Ri) 

Обоснование 

Вес фактора, 
диапазон Учтённ

ый вес, 
% 

В 
дол
ях 

(Fi) 

Взвешенн
ый % 

риска по 
факторам 

ми
н 

мак
с 

средн
ее 

1. Решения 
судебных 
органов 

0-99% 
не 

учитывал
ось 

не учитывалось - - - - - 
не 

учитывало
сь 

2. Тип 
должника 

0-99% 75% 

юридическое 
лицо с 

неопределенной 
кредитной 
историей 

5 10 7,5 5% 0,05 3,75% 

3. Наличие 
залога 

0-99% 99% нет залога 10 20 15 15% 0,15 14,85% 

4. Наличие 
поручительс

тва 
0-99% 99% 

нет 
поручительства 

10 20 15 15% 0,15 14,85% 

5. 
Финансовое 
состояние 

должника 

0-99% 99% 

крайне 
неудовлетворител
ьное финансовое 

состояние 

15 50 32,5 35% 0,35 34,65% 

6. Тип 
задолженно

сти 
0-99% 99% 

просроченная 
более 24 месяца 

5 25 15 25% 0,25 24,75% 

7. 
Стабильност

ь дохода 
должника 

0-99% 99% нестабильный 1 5 3 5% 0,05 4,95% 

8. Вид 
процентных 

ставок 
0-99% 

не 
учитывал

ось 
не учитывалось - - - - - 

не 
учитывало

сь 

              100% 1,00 97,80% 
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Фактор 

Величи
на 

риска, 
диапаз

он 

Учтённо
е 

значени
е (Ri) 

Обоснование 

Вес фактора, 
диапазон Учтённ

ый вес, 
% 

В 
дол
ях 

(Fi) 

Взвешенн
ый % 

риска по 
факторам 

ми
н 

мак
с 

средн
ее 

Вероятность возврата долга: 2,20% 

 

Произведем окончательный расчет текущей стоимости дебиторской задолженности 

(прав требования), принадлежащих ООО «Онежский тракторный завод»: 
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№ Наименование ИНН 
Сумма 

задложенно
сти. Руб. 

Вероятнос
ть 

возврата 
долга, % 

Уровень 
затрат, 

связанны
х с 

возврато
м долга, 

% 

Ставка 
дисконтировани

я, % годовых 

Время 
экспозици

и 
объекта, 
то есть 

«разумно 
долгий» 
срок при 
продаже 

по 
рыночной 
стоимост

и, 
месяцев 

заданное 
(установленно

е, 
нормативное) 

время 
продажи 

объекта, то 
есть срок, при 

котором 
осуществляет

ся 
вынужденная 
продажа (по 

ликвидационн
ой стоимости), 

месяцев 

Рыночная 
стоимость 

задолженност
и, руб. 

1 
ООО 

«Агромашхолдин
г» 

7704667516 3 109 641,66 2,20% 1,00% 5,50% 6 3 36 807,28 

2 
ООО «АМХ-

инвест» 
7717510600 5 775 026,07 2,20% 1,00% 5,50% 6 3 68 356,10 

3 ООО «ЖМУ» 3254608308 1 735 234,43 2,20% 1,00% 5,50% 6 3 20 539,10 

4 ООО «ЗИП КТЗ» 3328458051 5 994 999,99 2,20% 1,00% 5,50% 6 3 70 959,82 

5 

ООО «Компания 
корпоративного 

управления 
«Концерн 

«Тракторные 
заводы» 

 1 856 274,00 2,20% 1,00% 5,50% 6 3 21 971,79 

 ИТОГО  18 471 
176,15 

     218 634,10 
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4.2.3. Расчёт рыночной стоимости прав требования сравнительным подходом. 

Согласно п. 13 ФСО №1, Сравнительный подход рекомендуется применять, когда доступна 

достоверная и достаточная для анализа информация о ценах и характеристиках объектов-

аналогов. При этом могут применяться как цены совершенных сделок, так и цены предложений. 

Сравнительный подход является более уместным применительно к оценке прав требования 

в условиях ограниченной информации об объекте оценки, объектов залога, прочем имуществе 

должника и поручителях. 

Однако российский рынок продажи (переуступки) прав требования по долговым 

обязательствам недостаточно развит и открыт, что не позволяет в настоящее время провести 

полно-ценный анализ и вывести уровень дисконта к номинальной стоимости задолженности в 

зависимости от конкретных характеристик, определяющих уровень обеспеченности долга. 

Следовательно, Оценщик принял решение отказаться от использования сравнительного подхода 

4.3. Согласование результатов оценки и выбор итоговой величины 

В зависимости от объекта оценки и полноты информации, используемой  в рамках каждого 

из подходов, результаты в большей или меньшей степени могут отличаться друг от друга. 

Применение разных методов помогает приблизиться к объективным значениям стоимостей. 

Выбор итоговой величины стоимости происходит на основе анализа промежуточных 

результатов. Для определения итоговой оценки стоимости, как правило, используется метод 

средневзвешенной стоимости, согласно чему результату каждого из подходов присваивается 

весовой коэффициент. 

Доходному подходу присваивается вес – 100%, затратному и сравнительному – 0%. 
№п.п. Объект оценки Рыночная 

стоимость, 

полученная 

затратным 

подходом,  

руб. 

Рыночная 

стоимость, 

полученная 

сравнительны

м подходом,  

руб. 

Рыночная 

стоимость, 

полученная 

доходным 

подходом,  

руб. 

1 
право требования (дебиторская 

задолженность) ООО «Агромашхолдинг» 
Не применялся Не применялся 36 807,28 

2 ООО «АМХ-инвест» Не применялся Не применялся 68 356,10 

3 ООО «ЖМУ» Не применялся Не применялся 20 539,10 

4 ООО «ЗИП КТЗ» Не применялся Не применялся 70 959,82 

5 

ООО «Компания корпоративного 

управления «Концерн «Тракторные 

заводы» 

Не применялся Не применялся 21 971,79 

 

Произведя необходимы вычисления, получаем итоговую величину рыночной стоимости 

прав требования: 
Итоговая величина рыночной стоимости права 

требования дебиторской задолженности перед: 

- Обществом с ограниченной ответственностью 

«Компания корпоративного управления «Концерн 

«Тракторные заводы»; 

- Обществом с ограниченной ответственностью 

«Агромашхолдинг»; 

- Обществом с ограниченной ответственностью 

«ЖЕЛЕЗНАЯ МАНУФАКТУРА УРАЛА»; 

- Обществом с ограниченной ответственностью «АМХ-

Инвест»; 

- Обществом с ограниченной ответственностью «Завод 

инновационных продуктов КТЗ».  

218 634 руб. 
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1. Гражданский кодекс РФ; 

2. ФЗ № 135 «Об оценочной деятельности в РФ» от 29.07.98г.  

3. ФСО №1 – Федеральный стандарт оценки «Общие понятия оценки, подходы к оценке 

и требования к проведению оценки (утвержден Приказом Минэкономразвития России 

от 20 мая 2015 г. N 297). 

4. ФСО №2 – Федеральный стандарт оценки «Цель оценки и виды стоимости» 

(утвержден Приказом Минэкономразвития России от 20 мая 2015 г. N 298). 

5. ФСО №3 – Федеральный стандарт оценки «Требования к отчету об оценке» 

(утвержден Приказом Минэкономразвития России от 20 мая 2015 г. N 299). 

6. ФСО №8 - Федеральный стандарт оценки «Оценка бизнеса» (Утвержден приказом 

Минэкономразвития России от 1 июня 2015 г. N 326) 

7. Стандарты и правила оценочной деятельности НП СРО АРМО; 

8. Методы оценки имущества: бизнес, недвижимость, земля, машины, оборудование и 

транспортные средства/ Под редакцией Симионова Н.Е. – Ростов н/Д.: «Феникс», 

2006; 

9. Методическое руководство по анализу и оценке прав требования (дебиторской 

задолженности), разработанное Федеральным долговым центром (Стандарт оценки 

ФДЦ 13-05-98); 

10. Методика ООО «ЛЛ-Консалт» (из кандидатской диссертационной работы Лазарева 

П.Ю.) (http://www.ll-consult.ru/articles/article_debit); 

11. Интернет ресурсы  

 

 

 

http://www.ll-consult.ru/articles/article_debit
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1. Приложение: Документы Оценщика 
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Приложение: Информационные материалы и ссылки 
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